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アライアンスビジネス交流会 

１．会社概要について 

 

会 社 名：ゼッタテクノロジー株式会社 

本 件 担 当 者：営業部 松野 隆士 

住 所：東京都文京区千駄木3-47-1 千駄木WINビル 

Ｔ Ｅ Ｌ：03-5814-2170 

Ｕ Ｒ Ｌ：http://www.zetta.co.jp/ 

設 立 年 月 日：1981年（昭和56年）12月16日 

資 本 金：100,000,000 

従 業 員 数：40名 

事 業 内 容：コアテクノロジーの研究開発/パッケージソフトウェア販売 

  ● 多次元集計データベース 

  ● クロス集計レポーティングシステム 

  ● 入出力システム開発支援ツール 

ソリューションビジネス 

  ● 公共事業 

    ・ 官公庁、自治体における各種システム受託開発 

    ・ アライアンスによるシステムインテグレーション 

    ・ 電子医療関連システム 

  ● 民間事業 

    ・ 業界・業種別業務システム 

    ・ コアテクノロジーのOEM提供 

 

 

２．アライアンスビジネス交流会発表内容 

 

●●●●プレゼンテーションする製品･サービスの分類 

・BI/レポーティング製品 

 

●●●●プレゼンテーションする製品･サービス名 

・Adam-WebOLAP plus Report（アダム-ウェブオーラップ プラス レポート） 

 

●プレゼンテーションテーマ    

・BI 製品を導入したけれど、思ったような帳表が作成できず、結局、帳表開発で大変な思いをしておりませんか？ 

テキストデータをそのまま OLAP＆レポーティングでき、システム構築も簡単・短期間で行える、Adam-WebOLAP plus 

Report をご紹介いたします。 

 

●プレゼンテーション概要 

・シンプルな操作で多角的なデータ分析が行える OLAP システムと、複雑なレイアウトの帳表出力も可能なレポーティング

（Excel オーバーレイ）のデモンストレーション。 

 

●プレゼンテーションの目的（ご希望の提携の優先順位 1～4 を〔 〕内にご記入ください） 

販売提携〔１〕 技術提携〔２〕 資本提携〔 〕 その他提携〔 〕 

    

＜提携の具体的な内容＞ 

・販売代理店と開発パートナーを募集しております。 

 

●アライアンス対象の相手企業のメリット 

・弊社は自社製品を販売するだけではなく、エンジンとしての OME 提供も行っております。また、自社開発の強みを生かし、

お客様や SIer 様・販売店様の製品改善要望などにお応えすることが出来ます。 

  


